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QUÉ ES EL BFA  

El Business Factory Auto & Mobility (BFA) es una aceleradora especializada en 
automoción y movilidad que impulsa la innovación industrial en Galicia. Conecta 
startups, empresas y centros de conocimiento para facilitar la incorporación de 
nuevas tecnologías y el desarrollo de talento. 

Actúa como plataforma de innovación abierta al servicio del tejido industrial, 
acompañando a las empresas en su transformación tecnológica y sostenible, y 
atrayendo soluciones innovadoras con aplicación real en el sector. Además, ofrece 
una vía de validación de proyectos de movilidad, tanto en áreas emergentes como 
en sectores industriales tradicionales. 

El modelo BFA promueve la colaboración directa entre startups, empresas 
tractoras, centros tecnológicos y otros agentes del ecosistema, facilitando el 
desarrollo de pilotos en entornos reales. Esto permite validar soluciones más rápido, 
ajustarlas a las necesidades del sector e integrarlas en la cadena de valor. 

El programa, liderado por CEAGA y Stellantis, cuenta con el apoyo de la Xunta de 
Galicia, el Consorcio de la Zona Franca de Vigo, IGAPE, Xesgalicia y Vigo Activo, 
así como con la implicación activa de las principales empresas del sector en Galicia. 
Este ecosistema proporciona acompañamiento especializado, acceso a 
conocimiento, infraestructuras y apoyo financiero. 

El BFA se estructura en dos fases, según el grado de madurez del proyecto: 

• Fase de aceleración: para iniciativas en etapa inicial que necesitan validar 
su solución en un entorno industrial. 

• Fase de consolidación: para empresas con ventas y producto definido que 
buscan escalar su modelo de negocio. 

Participar en el BFA supone integrarse en una comunidad orientada a la 
colaboración con la industria, al desarrollo tecnológico con impacto real y a la 
generación de nuevas oportunidades de crecimiento en Galicia. 

ESTRUCTURA ORGANIZATIVA  

Para garantizar el buen funcionamiento del BFA se ha definido una estructura 
organizativa clara y eficiente. CEAGA asume la coordinación operativa del 
programa y su gestión diaria, mientras que el Comité Ejecutivo juega un papel 
central en la evaluación y selección de los proyectos participantes. 

Este comité está compuesto por representantes de CEAGA, IGAPE, Xesgalicia, el 
Consorcio de la Zona Franca de Vigo, Stellantis y Vigo Activo. Es responsable de 
supervisar el proceso de preselección, valorar las propuestas finalistas y decidir qué 
iniciativas acceden a las fases de aceleración o consolidación, asegurando su 
adecuación en términos de innovación, viabilidad y alineación con las necesidades 
del sector. 
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QUÉ BUSCAMOS 

El Business Factory Auto & Mobility (BFA) busca proyectos tecnológicos con 
aplicación real en el ámbito de la automoción y la movilidad, capaces de aportar 
soluciones concretas tanto a los retos industriales del sector como a los nuevos 
desafíos vinculados a la movilidad sostenible, conectada e inteligente. 

Podrán participar en el programa: 

• Startups: Empresas de reciente creación impulsadas por emprendedores, 
generalmente en fase de arranque, con un enfoque innovador y un modelo 
de negocio escalable. 

• One company spin-out: Empresas surgidas a partir de la escisión de un 
proyecto desarrollado dentro de una compañía ya existente. 

• Several companies spin-out: Empresas creadas a partir de un proyecto 
colaborativo entre varias compañías. 

• Spin-off: Empresas nacidas a partir de un desarrollo innovador con origen 
en universidades, centros tecnológicos o instituciones de I+D. 

 

Se valorarán especialmente aquellos proyectos con capacidad para generar 
impacto real en el ecosistema de automoción y movilidad, claramente alineados 
con necesidades concretas del sector y con potencial de validación en entornos 
industriales o de uso real. Asimismo, se considerará relevante su grado de 
innovación y diferenciación tecnológica, su capacidad de desarrollo y escalado, y su 
vocación de integración en la cadena de valor, contribuyendo al fortalecimiento y 
la competitividad del tejido tecnológico y empresarial en Galicia. 

El BFA busca impulsar soluciones innovadoras y escalables, capaces de generar 
impacto real en el ecosistema de automoción y movilidad y de contribuir a su 
transformación y competitividad. 
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QUÉ OFRECEMOS 

El Business Factory Auto & Mobility (BFA) proporciona una amplia variedad de 
servicios y recursos con el objetivo de transformar los proyectos participantes en 
empresas innovadoras, viables y escalables. 

 

APOYO FINANCIERO 

Los proyectos seleccionados podrán acceder a financiación a través de diversas 
modalidades: 

• Subvención a fondo perdido, concedida por el Instituto Galego de 
Promoción Económica (IGAPE) para los proyectos en la fase de aceleración. 

• Préstamo participativo, con posibilidad de capitalización, otorgado a través 
de Vigo Activo y/o Xesgalicia, que incluye un interés fijo y otro variable en 
función de los resultados de la empresa. 

• Participación en el capital, opción que puede considerarse en el marco de 
una ronda de financiación si la empresa lo solicita. 

COLABORACIONES EN EL SECTOR 

El BFA facilita el acceso al ecosistema de automoción y movilidad en Galicia, 
promoviendo la conexión con empresas tractoras, OEMs y proveedores del 
sector. Esta relación permite contrastar las soluciones con necesidades reales, 
desarrollar pruebas piloto y explorar posibles vías de colaboración futura en los 
términos que acuerden las partes. 

ESPACIO DE TRABAJO 

Los proyectos seleccionados contarán con acceso a las instalaciones que el 
Consorcio de la Zona Franca de Vigo pone a disposición del BFA en el área portuaria 
de Bouzas (Vigo), ubicadas cerca de CEAGA y del Centro de Vigo de Stellantis. 

Igualmente, el Consorcio de la Zona Franca de Vigo ofrece al BFA las aulas de 
formación del Centro de Negocios de Porto do Molle para el desarrollo de las 
sesiones de formación previstas en el programa. 
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FORMACIÓN 

Desde el Business Factory Auto & Mobility se pone a disposición de los proyectos 
un itinerario formativo alineado con la realidad industrial del sector, que tiene 
como objetivo dotar a los equipos de las herramientas y capacidades necesarias 
para desenvolverse en el ecosistema de la automoción y la movilidad. 

La formación se concibe como un marco de acompañamiento flexible, orientado 
a reforzar la toma de decisiones, la capacidad de adaptación y la preparación de los 
proyectos para interactuar con clientes industriales, empresas tractoras, 
administraciones públicas y otros agentes relevantes del sector. El enfoque es 
eminentemente práctico y conectado con los retos reales del mercado, 
combinando sesiones formativas, trabajo aplicado sobre los propios proyectos y el 
intercambio de experiencias con profesionales y expertos del ámbito industrial y 
tecnológico. 

TUTORES 

Cada proyecto contará con un acompañamiento personalizado por parte del 
BFA, orientado a apoyar su evolución tanto desde el punto de vista técnico como 
desde la perspectiva de gestión y desarrollo del negocio. 

Este acompañamiento se adaptará a las necesidades específicas de cada 
proyecto y a su grado de madurez, pudiendo incluir apoyo en aspectos 
relacionados con el desarrollo del producto o la tecnología, la definición de la 
estrategia, la planificación del crecimiento, la relación con clientes y la 
identificación de oportunidades de financiación, entre otros. 

El objetivo es acompañar al equipo en su avance, facilitar la toma de decisiones y 
contribuir a reforzar la viabilidad y el encaje del proyecto en el mercado. 

NETWORKING Y VISIBILIDAD 

El BFA promueve una comunidad dinámica donde los proyectos pueden 
intercambiar conocimientos y generar sinergias, a través de eventos sectoriales 
que facilitan la conexión con expertos de la industria.  

El programa también contribuye al posicionamiento de los proyectos, dándoles 
visibilidad a través de medios de comunicación, redes sociales y eventos 
especializados. 

Además, los proyectos seleccionados podrán acceder a programas ofrecidos por 
entidades colaboradoras, con beneficios como soporte tecnológico, 
asesoramiento en propiedad intelectual, software de simulación o soluciones en la 
nube. La participación en estos recursos estará sujeta a la validación por parte de 
cada entidad.  
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PROCESO DE SELECCIÓN 

El período de inscripción de proyectos estará abierto desde el 4 de marzo hasta las 
14:00hrs. (CEST) del 8 de abril de 2026. El proceso de selección concluirá el 30 de 
abril de 2026 con la publicación de los proyectos seleccionados. 

El Business Factory Auto & Mobility (BFA) se reserva el derecho de acortar o 
prorrogar este plazo mediante anuncio en www.bfauto.es, donde se indicarán las 
fechas oficiales y definitivas. 

 

INSCRIPCIÓN 

Los proyectos interesados deberán cumplimentar el formulario de inscripción 
disponible en www.bfauto.es dentro del plazo establecido. Una vez validada la 
inscripción, no podrá modificarse. 

Para la evaluación, únicamente se tendrá en cuenta la información proporcionada 
en el formulario. No obstante, el BFA podrá solicitar información adicional si lo 
considera necesario. 

Como parte del proceso, se deberá adjuntar: 

• Un vídeo de presentación (máximo 4 minutos) en el que los promotores 
expliquen el proyecto, su propuesta de valor, diferenciación respecto a la 
competencia, hitos alcanzados y próximos pasos. 

• Material adicional opcional, como presentaciones o estudios que ayuden a 
contextualizar el proyecto. 

Los candidatos indicarán la fase a la que desean postularse, pero el BFA se reserva 
el derecho de reasignar la fase en función del nivel de madurez del proyecto. 

La presentación de la candidatura implica la aceptación de los requisitos y 
condiciones establecidas en estas bases. 

PRESELECCIÓN 

El equipo gestor del Business Factory Auto & Mobility (BFA) analizará todas las 
candidaturas recibidas y realizará una primera preselección de los proyectos que 
cumplan con los requisitos establecidos en las bases. Para esta evaluación se 
tendrán en cuenta los siguientes criterios: 

http://www.bfauto.es/
http://www.bfauto.es/
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SECTOR 

El programa está dirigido exclusivamente a proyectos del ámbito de la automoción 
y movilidad, que pueden estar enfocados en el desarrollo de productos, procesos 
o servicios innovadores dentro del sector. 

GRADO DE MADUREZ 

El nivel de desarrollo del proyecto determinará la fase a la que podrá optar dentro 
del programa: 

• Fase de aceleración: Dirigida a proyectos en una etapa temprana que 
requieren validar y testar su producto o servicio en el sector de automoción 
y movilidad. Se espera que durante su participación en el programa puedan 
desarrollar un Producto Mínimo Viable (PMV) y realizar pruebas en 
entornos reales. 

• Fase de consolidación: Enfocada en proyectos más avanzados, con un 
producto o servicio ya definido y validado, que necesiten apoyo para 
escalar su negocio, incrementar sus ventas y consolidar su modelo de 
negocio en el mercado. 

Si bien los equipos promotores indicarán en su solicitud la fase en la que desean 
participar, el BFA se reserva el derecho de reasignar proyectos a una fase 
diferente si considera que su grado de madurez no se ajusta a la opción 
seleccionada inicialmente. 

NÚMERO DE PROYECTOS POR EQUIPO PROMOTOR 

No hay un límite de candidaturas que un mismo equipo promotor pueda presentar. 
Sin embargo, solo uno de sus proyectos podrá ser seleccionado para participar 
en el programa. 

En el caso de spin-offs y spin-outs, el BFA podrá considerar la selección de más de 
un proyecto del mismo promotor si se demuestra que los equipos de trabajo son 
independientes y diferenciados, evitando conflictos en la gestión y ejecución de 
los mismos. 

EQUIPO 

El equipo promotor debe cumplir con los siguientes requisitos: 

• Número de integrantes: Cada proyecto deberá contar con un equipo 
mínimo de 2 miembros, con la capacidad y el compromiso necesario para 
liderar el desarrollo del negocio. 

• Dedicación plena: Los miembros clave del equipo deben estar dedicados al 
100% al proyecto, asegurando así el máximo aprovechamiento de los 
recursos y formación proporcionados por el programa. 

• Mayoría de edad: Todos los integrantes del equipo deben ser mayores de 
edad en el momento de la inscripción. 
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ANTIGÜEDAD DE LA EMPRESA 

Para garantizar la elegibilidad de los proyectos dentro del programa y su 
adecuación a los requisitos de financiación asociados, se establece lo siguiente: 

Podrán participar proyectos promovidos por empresas de nueva creación o por 
empresas ya constituidas, siempre que no superen los siguientes límites de 
antigüedad, computados desde la fecha de cierre de la convocatoria: 

• Hasta 5 años, en el caso de proyectos que accedan a la fase de aceleración, 
o hasta 7 años en el caso de empresas del ámbito de la movilidad sostenible, 
la automoción u otros sectores estratégicos. 
Estas condiciones se encuentran alineadas con lo dispuesto en la Ley 
28/2022, de 21 de diciembre, de fomento del ecosistema de las empresas 
emergentes. 

• Hasta 7 años, en el caso de proyectos que accedan a la fase de consolidación. 

PROPIEDAD INTELECTUAL 

Los participantes deberán acreditar que poseen los derechos de propiedad 
intelectual e industrial de la tecnología, producto o servicio presentado. En caso 
de que la idea o desarrollo pertenezca a terceros, el equipo promotor deberá contar 
con las licencias, acuerdos de cesión o permisos necesarios para su explotación 
dentro del programa. 

EVALUACIÓN 

El proceso de evaluación será llevado a cabo por un Comité de Evaluación, 
compuesto por representantes del sector de automoción y movilidad, expertos en 
innovación, el equipo gestor del BFA y representantes de las entidades promotoras. 

Los proyectos se valorarán según su equipo y proyecto, con pesos específicos 
según la fase: 

• Aceleración: 60% equipo - 40% proyecto. 
• Consolidación: 40% equipo - 60% proyecto. 

CRITERIOS DE EVALUACIÓN DEL EQUIPO 

El equipo promotor es un factor determinante en la viabilidad y éxito del proyecto. 
Por ello, se analizarán los siguientes aspectos: 

• Experiencia y conocimiento en el sector: Se valorará el grado de 
especialización y trayectoria de los integrantes en el ámbito de automoción, 
movilidad y tecnología aplicada al sector.  

• Complementariedad y adecuación del equipo a las necesidades del 
proyecto: Se tendrá en cuenta la diversidad y equilibrio de habilidades 
dentro del equipo, incluyendo perfiles técnicos, de negocio y gestión.  
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• Compromiso, motivación y dedicación: Se evaluará el nivel de implicación 
de los promotores con el proyecto, su grado de involucración y disponibilidad 
para participar activamente en el programa.  

• Nivel de riesgo asumido por la entidad promotora/equipo gestor: Se 
analizará la inversión de recursos propios en el proyecto, tanto en términos 
financieros como en dedicación y esfuerzo.  

CRITERIOS DE EVALUACIÓN DEL PROYECTO 

El BFA busca proyectos con un alto potencial de impacto en el sector de 
automoción y movilidad, considerando los siguientes criterios: 

• Innovación: Se analizará el grado de diferenciación de la solución propuesta 
y su impacto en la industria. Se valorarán proyectos que aporten avances 
tecnológicos, mejoras en procesos, eficiencia energética, digitalización o 
nuevos modelos de negocio. Además, se priorizarán proyectos provenientes 
de programas europeos como EIC (beneficiarios o sello de excelencia) o 
aceleradoras del EIT (European Institute of Innovation & Technology). 
Asimismo, se valorará si han participado previamente en la IAT HTA, así como 
que hayan completado con éxito el programa y desarrollado y mejorado su 
MVP. 

• Capacidad de aceleración: Se evaluará la posibilidad de desarrollar un 
producto mínimo viable (PMV) dentro del programa. Para los proyectos en 
fase de aceleración, se valorará su viabilidad técnica y la posibilidad de 
realizar pruebas piloto en el sector. En el caso de la fase de consolidación, se 
examinará si el PMV ya ha sido validado en clientes o sectores específicos. 

• Escalabilidad: Se analizará el potencial del proyecto para crecer y 
expandirse, tanto dentro del sector de automoción como en otras industrias. 
Se priorizarán modelos de negocio con capacidad de generar economías de 
escala y con proyección de expansión en mercados nacionales e 
internacionales. 

• Viabilidad comercial: Se valorará la capacidad del proyecto para 
consolidarse en el mercado y generar ingresos recurrentes. Se analizará la 
propuesta de valor, el tamaño del público objetivo, las estrategias de 
comercialización y la facilidad de adopción e implementación de la solución 
por parte de potenciales clientes. 

• Impacto socioeconómico: Se estudiará la contribución del proyecto a la 
dinamización del tejido empresarial, la generación de empleo y el desarrollo 
tecnológico en Galicia. Se priorizarán iniciativas con modelos de negocio 
sostenibles y que aporten beneficios tangibles al sector. 
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TEMÁTICAS DE INTERÉS 

En un contexto de profunda transformación estructural del sector de la 
automoción, marcado por la electrificación, la digitalización y la evolución hacia 
nuevos modelos de movilidad, el Business Factory Auto & Mobility (BFA) orienta sus 
temáticas de interés hacia aquellos ámbitos tecnológicos que contribuyan tanto a 
la modernización y competitividad del tejido industrial como al desarrollo de 
soluciones de movilidad sostenible, conectada e inteligente. 

La transición hacia la movilidad eléctrica, autónoma y digital, junto con la necesidad 
de diversificación y adaptación de las empresas industriales, exige impulsar 
proyectos capaces de generar impacto real en la cadena de valor de la automoción 
y en los nuevos ecosistemas de movilidad. En este contexto, el BFA identifica como 
prioritarias aquellas tecnologías que permitan reforzar la competitividad de Galicia, 
facilitar la validación en entornos reales y acelerar la incorporación de innovación al 
mercado. 

El BFA identifica las siguientes áreas tecnológicas de interés, estructuradas en dos 
grandes ámbitos: industria de la automoción y nueva movilidad. 
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BLOQUE 1: INDUSTRIA DE LA AUTOMOCIÓN 

Ámbito orientado al desarrollo de soluciones tecnológicas dirigidas a modernizar y 
optimizar los procesos industriales del sector, desde la producción y la logística 
hasta el mantenimiento, el control de calidad o la gestión energética. Se priorizarán 
aquellas iniciativas que integren digitalización, automatización, sostenibilidad y 
mejora de la seguridad y las condiciones de trabajo, contribuyendo a reforzar la 
competitividad del tejido industrial. 

1. Automatización industrial y robótica 
Proyectos que automaticen tareas repetitivas, peligrosas o de bajo valor 
añadido mediante robótica colaborativa, AGVs/AMRs, celdas reconfigurables 
o sistemas autónomos. Se valorarán aplicaciones en almacenes automáticos, 
picking, paletizado/despaletizado o carga y descarga de materiales en 
entornos logísticos de alta rotación. 

2. Digitalización y monitorización en tiempo real 
Soluciones que digitalicen procesos industriales clave y permitan analizar 
datos en tiempo real mediante sensores, plataformas conectadas o gemelos 
digitales. Se buscan proyectos orientados a mejorar la trazabilidad, el control 
de operaciones o la toma de decisiones, incluyendo tecnologías como RFID, 
drones para inventario, edge computing o control autónomo en planta. 

3. Ergonomía inteligente y tecnologías de asistencia al operario 
Tecnologías que mejoren la ergonomía y la salud en planta: exoesqueletos, 
asistentes digitales, puestos adaptados o herramientas que reduzcan la 
fatiga y los riesgos musculoesqueléticos. 

4. Green Factory: sostenibilidad y eficiencia energética en la industria 
Proyectos que reduzcan el impacto ambiental del proceso productivo, 
mediante eficiencia energética, electrificación, uso de renovables, reducción 
de emisiones o economía circular (reciclaje, reutilización o diseño sostenible). 
También se valorarán iniciativas centradas en diseño de producto con 
criterios de recircularidad o análisis de cadenas de valor con foco ESG. 

5. Inteligencia artificial aplicada a la industria 
Proyectos que apliquen IA, machine learning o visión artificial para detección 
de defectos, mantenimiento predictivo, ajuste automático de parámetros o 
mejora de eficiencia energética.  

6. Seguridad integral 
Soluciones orientadas a proteger a las personas, los procesos y los datos en 
entornos industriales o de movilidad. Tendrán cabida proyectos de 
prevención de riesgos laborales (como detección de presencia o fatiga, 
sistemas de alerta o parada segura) y de ciberseguridad industrial, 
especialmente aquellos que garanticen la protección de infraestructuras 
conectadas y la integración segura con plataformas de gestión como 
ERP/MES. 

7. Simulación de procesos y planificación inteligente 
Herramientas de simulación, modelado o planificación avanzada para 
optimizar procesos industriales, logísticos o energéticos. Se valorarán 
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propuestas que empleen gemelos digitales o escenarios virtuales, así como 
aquellas dirigidas a rediseñar flujos en plantas con limitaciones de espacio. 

BLOQUE 2: NUEVA MOVILIDAD 

Ámbito orientado al desarrollo de soluciones tecnológicas orientadas a la 
transformación de la movilidad hacia modelos más eficientes, conectados e 
inteligentes, tanto en el ámbito del vehículo como en los sistemas, servicios y 
plataformas que configuran los nuevos ecosistemas de movilidad. 

8. Componentes innovadores en vehículo 
Propuestas que introduzcan nuevos materiales, sistemas o soluciones 
tecnológicas en los distintos subsistemas del vehículo (interiores, 
iluminación, climatización, chasis, etc.), con impacto en ligereza, eficiencia, 
seguridad o confort. 

9. IA generativa y personalización inteligente 
Soluciones basadas en IA generativa que mejoren la experiencia del usuario 
y la interacción con servicios de movilidad, incluyendo asistentes virtuales, 
predicción de hábitos, personalización de servicios, control por lenguaje 
natural o integración con plataformas digitales de movilidad. 

10. Interfaces hombre-máquina y experiencia de usuario 
Proyectos que desarrollen nuevas formas de interacción entre personas y 
sistemas de movilidad, incluyendo la relación conductor-vehículo, la 
interacción con plataformas digitales o la experiencia en entornos de 
movilidad conectada. 

11. Vehículo autónomo y conectado 
Tecnologías para la automatización de la conducción, conectividad V2X e 
integración con infraestructuras y plataformas inteligentes. Se incluirán 
también aplicaciones en logística interempresarial mediante vehículos 
autónomos en entornos industriales, así como soluciones conectadas para 
la gestión avanzada de flotas o la integración con entornos urbanos 
inteligentes. 

12. Vehículo eléctrico: componentes, baterías y eficiencia energética 
Proyectos que mejoren la autonomía, la carga, la eficiencia térmica o 
aerodinámica del vehículo eléctrico. También se incluyen iniciativas sobre 
baterías avanzadas, electrónica de potencia, integración con sistemas de 
carga inteligente o soluciones vinculadas a la gestión energética en entornos 
de movilidad eléctrica.  
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ENTREVISTAS 

Los proyectos que superen la fase de preselección deberán participar en una 
entrevista personal, en la que tendrán la oportunidad de presentar su propuesta 
ante el Comité de Selección. 

El objetivo de esta entrevista es evaluar en mayor profundidad aspectos clave del 
proyecto, como su grado de innovación, viabilidad, escalabilidad y alineación con 
las necesidades del sector de automoción y movilidad. También permitirá conocer 
mejor al equipo promotor, su compromiso con el desarrollo del negocio y su 
capacidad para afrontar los desafíos del programa. 

Cada equipo dispondrá de 10 minutos para exponer su modelo de negocio, 
describiendo su propuesta de valor, diferenciación frente a la competencia, hitos 
alcanzados y su plan de crecimiento. A continuación, el Comité de Selección 
contará con 15 minutos para formular preguntas y resolver dudas sobre la 
presentación. 

El Comité de Selección estará compuesto por representantes del sector de 
automoción y movilidad, expertos en innovación, el equipo gestor del BFA y 
representantes de las entidades promotoras del programa. La participación en esta 
entrevista será un factor determinante en el proceso de selección, ya que permitirá 
evaluar de forma directa tanto el potencial del proyecto como la solidez y 
preparación del equipo emprendedor. 

PUBLICACIÓN PROYECTOS SELECCIONADOS 

Finalizado el proceso de selección, se publicará el listado de proyectos invitados a 
participar en el programa.Los proyectos seleccionados recibirán una invitación 
formal, que deberán aceptar en un plazo máximo de 5 días naturales desde la 
notificación. Si no lo hacen, el Comité Ejecutivo podrá asignar su plaza a un 
proyecto en reserva. 

Para formalizar la participación, los equipos deberán firmar los protocolos de 
incorporación al programa, siempre que cumplan con los requisitos establecidos 
en las bases.  

INCOMPATIBILIDADES 

Para garantizar la transparencia y el correcto funcionamiento del programa, se 
establecen las siguientes incompatibilidades en la participación de los proyectos: 

• Los miembros del Comité Ejecutivo no podrán formar parte de los 
proyectos seleccionados ni prestar servicios externos al BFA. Su función 
dentro del programa debe mantenerse estrictamente en el ámbito de la 
evaluación, supervisión y toma de decisiones estratégicas. 

• Los miembros del Equipo Gestor tampoco podrán participar como 
promotores de proyectos ni ofrecer servicios externos a los participantes del 
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BFA. Su papel debe centrarse exclusivamente en la gestión y coordinación 
del programa, evitando cualquier posible conflicto de interés. 

• En caso de que algún miembro del Comité Ejecutivo tenga vinculación 
directa con un proyecto candidato, su participación en el proceso de 
selección deberá ser evaluada y aprobada por el resto de los miembros del 
comité, asegurando así la objetividad e imparcialidad del proceso. 

• Durante la fase de selección de proyectos, no podrá participar en el Comité 
de Evaluación ninguna persona o entidad que pueda tener un conflicto de 
intereses con alguno de los proyectos presentados. Se entenderá como tal 
cualquier relación directa o indirecta, profesional, económica o personal, que 
pueda comprometer la objetividad, imparcialidad o independencia en el 
proceso de evaluación.  

Estas medidas buscan garantizar que el proceso de selección y desarrollo de los 
proyectos se lleve a cabo bajo principios de imparcialidad, equidad y 
profesionalidad, reforzando la confianza y la integridad del programa. 
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REQUISITOS DE CADA FASE 

Las empresas seleccionadas para participar en el Business Factory Auto & Mobility 
(BFA) deben comprometerse activamente con el programa, asegurando su 
dedicación plena al desarrollo del proyecto y la asistencia a las actividades 
presenciales y online programadas en Vigo y su área metropolitana. 

Además de la participación en sesiones de formación, tutorías y eventos de 
networking, las empresas deberán informar de manera transparente y puntual al 
Comité Ejecutivo sobre su evolución, cumplir con los entregables definidos dentro 
del programa y respetar los plazos establecidos. 

COMPROMISOS GENERALES DE TODOS LOS SELECCIONADOS 

• Cumplimiento de las bases: Aceptar y respetar las normas del programa. 

• Veracidad de la información: Garantizar que los datos proporcionados son 
correctos y actualizados. 

• Cumplimiento de plazos: Entregar la documentación requerida en las 
fechas establecidas. 

• Participación activa: Asistir a todas las actividades programadas, tanto en 
modalidad presencial como online. 

• Colaboración en la promoción del BFA: Apoyar las iniciativas de difusión del 
programa. 

• Notificación de cambios relevantes: Informar sobre modificaciones en el 
proyecto, equipo promotor, socios, estructura societaria, marca, financiación 
o cualquier otro aspecto clave. 

 

FASE DE ACELERACIÓN 

Esta fase está dirigida a proyectos en una etapa inicial cuyo objetivo principal sea 
el desarrollo de un producto mínimo viable (PMV) o servicio y la validación de su 
modelo de negocio. El programa ofrece un acompañamiento integral para que los 
equipos consoliden su propuesta, asegurando que responde a una necesidad real 
del mercado. 

El propósito de esta fase es garantizar que el producto o servicio desarrollado no 
solo sea técnicamente viable, sino que también cuente con un modelo de negocio 
sólido y escalable. Durante el programa, los equipos trabajarán en la definición y 
testeo de su estrategia comercial, con el objetivo de alcanzar sus primeras ventas 
y generar sus primeros clientes. 

Además, se impulsará el desarrollo de competencias clave en el equipo 
promotor, fortaleciendo sus habilidades en gestión empresarial, innovación y 
crecimiento estratégico. Todo este proceso se llevará a cabo dentro de un marco 
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estructurado, con hitos específicos que deberán cumplirse para acceder a la 
financiación y avanzar en la consolidación del proyecto. 

CONDICIONES DE FINANCIACIÓN 

Las empresas seleccionadas podrán acceder a diferentes opciones de financiación, 
adaptadas a sus necesidades y etapa de desarrollo. 

Por un lado, se concederá una subvención a fondo perdido de hasta 25.000€, 
otorgada por IGAPE, destinada a cubrir gastos elegibles dentro del programa. 

Si la empresa ha recibido financiación previa en otro programa de aceleración 
dentro de la Red Gallega de Aceleradoras de la Xunta de Galicia, no podrá acceder 
a la financiación de Igape de BFA , salvo acuerdo expreso del Comité executivo de 
BFAuto 

Además, se podrá optar a préstamos participativos con opción de capitalización, 
ofrecidos por Vigo Activo y Xesgalicia, con una financiación de hasta 50.000€ 
cada uno. Estos préstamos tendrán un plazo de devolución de hasta 7 años, con 
un período de carencia de principal de hasta 2 años. El tipo de interés aplicable 
combinará un tramo fijo y otro variable, cuya determinación quedará sujeta a las 
condiciones del mercado y del proyecto. La concesión de esta financiación estará 
condicionada a la superación del proceso de análisis de inversión realizado por los 
equipos de Vigo Activo y Xesgalicia. 

Adicionalmente, en el marco de una ronda de financiación, si la empresa así lo 
solicita, podrá valorarse la entrada de inversión en su capital, lo que permitirá 
fortalecer su estructura financiera y favorecer su crecimiento. 

REQUISITOS ESPECÍFICOS 

• En el caso de proyectos que no se encuentren constituidos como empresa 
en el momento de su incorporación a la fase de aceleración, será obligatoria 
la constitución formal como sociedad de capital, con sede social y fiscal en 
Galicia y centro de trabajo operativo en la Comunidad Autónoma, en un 
plazo máximo de un mes desde la fecha de incorporación al programa. 

El cumplimiento de este requisito será condición indispensable para poder 
solicitar y obtener financiación del IGAPE, tanto en la modalidad de 
anticipos como de pagos a cuenta, en los términos que establezca la 
convocatoria. 

• En el caso de proyectos que se encuentren constituidos como empresa 
en el momento de su incorporación al programa, y que cumplan los 
requisitos de antigüedad máxima de 5 o 7 años, según corresponda, será 
obligatoria la apertura de un centro de trabajo operativo en Galicia en un 
plazo máximo de un mes natural desde la fecha de incorporación a la 
aceleradora. 

Para poder solicitar y obtener financiación del IGAPE, tanto en la modalidad 
de anticipos como de pagos a cuenta, en los términos que establezca la 
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convocatoria correspondiente, así como la financiación de VIGOACTIVO y 
XESGALICIA será condición indispensable que la sede social y fiscal de la 
empresa esté en Galicia. 

• Participación en actividades obligatorias: La empresa deberá participar en 
todas las actividades programadas dentro del BFA.  

Asimismo, los proyectos deberán participar activamente en las acciones 
de acompañamiento y tutoría que se establezcan a lo largo del programa, 
aprovechando los recursos y apoyos puestos a su disposición para el 
adecuado desarrollo y seguimiento del proyecto. 

Además, se espera que las empresas colaboren activamente en las sesiones 
de networking organizadas por el programa y cumplan con los hitos 
establecidos. En caso de no poder alcanzarlos, deberán presentar una 
justificación razonada. 

• Firma del convenio singular: Para poder acceder a la subvención otorgada 
por IGAPE, será obligatorio firmar el convenio singular que establecerá los 
términos y condiciones de ejecución de dicha ayuda. 

FASE DE CONSOLIDACIÓN 

Esta fase está dirigida a empresas que ya han desarrollado un producto o servicio 
definido, han conseguido sus primeras ventas y buscan escalar su modelo de 
negocio. El programa está diseñado para acompañar a los equipos en el 
crecimiento de su empresa, ayudándolos a consolidar su presencia en el mercado 
y a generar ingresos recurrentes. 

El objetivo principal de esta fase es potenciar la expansión comercial, 
incrementando ventas y captando nuevos clientes. Para ello, los participantes 
trabajarán en el desarrollo de una estrategia de crecimiento sostenible, 
optimizando su modelo de negocio y preparándose para acceder a nuevas 
oportunidades de financiación e inversión. 

Además, se reforzará la estructura y capacidades del equipo gestor, dotándolo de 
herramientas y conocimientos clave en gestión empresarial, escalabilidad y 
competitividad en el sector. Todo ello dentro de un marco estructurado, con hitos 
definidos que permitirán medir el avance del proyecto y facilitar su consolidación 
en el mercado. 

CONDICIONES DE FINANCIACIÓN 

Las empresas seleccionadas para la fase de consolidación podrán acceder a 
financiación diseñada para impulsar su crecimiento y escalabilidad en el mercado. 

El programa ofrece la posibilidad de obtener préstamos participativos con opción 
de capitalización, proporcionados por Vigo Activo y Xesgalicia, con una 
financiación de hasta 250.000€ cada uno. Estos préstamos contarán con un plazo 
de devolución de hasta 7 años y un período de carencia de principal de hasta 2 
años. El tipo de interés será mixto, compuesto por un tramo fijo y otro variable, cuya 
determinación quedará sujeta a las condiciones del mercado y del análisis 
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individual de cada empresa. La concesión de esta financiación estará supeditada a 
la evaluación de inversión realizada por los equipos de Vigo Activo y Xesgalicia. 

El desembolso de estos fondos estará condicionado a que otros financiadores 
privados o socios aporten al menos la misma financiación al proyecto. 

Adicionalmente, dentro del marco de una ronda de financiación, si la empresa así 
lo solicita, se podrá valorar la entrada de inversión en su capital, facilitando el 
acceso a recursos estratégicos que fortalezcan su estructura financiera y aceleren 
su consolidación en el mercado. 

En el caso de que el proyecto seleccionado sea financiado por Vigo Activo y 
Xesgalicia, la inversión será compartida entre ambos organismos. 

REQUISITOS ESPECÍFICOS 

• Las empresas participantes deberán, de forma obligatoria, contar con un 
centro de trabajo operativo en Galicia. En caso de no disponer del mismo 
en el momento de su incorporación al programa, deberán proceder a su 
apertura en un plazo máximo de un mes natural desde la fecha de ingreso. 

Para acceder a la financiación de VIGOACTIVO y XESGALICIA, 
obligatoriamente, debe ser una empresa con el centro principal de actividad 
y sede social y fiscal en Galicia. 

• Participación en actividades obligatorias: todas las empresas 
seleccionadas deberán asistir y participar activamente en las actividades 
programadas dentro del BFA.  

Asimismo, los proyectos deberán participar activamente en las acciones 
de acompañamiento y tutoría que se establezcan a lo largo del programa, 
aprovechando los recursos y apoyos puestos a su disposición para el 
adecuado desarrollo y seguimiento del proyecto. 

Además, se espera que las empresas colaboren activamente en las sesiones 
de networking organizadas por el programa y cumplan con los hitos 
establecidos. En caso de no poder alcanzarlos, deberán presentar una 
justificación razonada. 
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ASPECTOS LEGALES 

A lo largo del programa, se producirá un intercambio continuo de información, por 
lo que es fundamental establecer claramente su uso, los derechos y 
responsabilidades de los participantes, así como las condiciones que rigen la 
convocatoria. 

ACEPTACIÓN DE LAS BASES 

La participación en esta convocatoria implica la aceptación íntegra de sus bases, 
sin salvedades ni condicionantes, así como de cualquier resolución que se derive 
de su aplicación. 

Si en el transcurso del programa se constata que algún miembro de los equipos 
participantes incumple los compromisos firmados en la declaración jurada, el 
Comité Ejecutivo podrá exigir su cumplimiento y, en caso contrario, proceder a la 
exclusión del proyecto. 

Los proyectos estarán sujetos a una evaluación continua, y aquellos que no 
cumplan con los requisitos, hitos u obligaciones establecidas podrán ser excluidos 
y perder los beneficios derivados del programa, previo informe motivado del 
Comité Ejecutivo. 

Asimismo, BFA se reserva el derecho de cancelar, modificar o suspender cualquier 
aspecto del proceso de convocatoria y selección. El compromiso asumido al 
aceptar estas bases se mantendrá en vigor hasta cinco años después de la 
finalización de la convocatoria en la que hayan sido aceptadas. 

Adicionalmente, los equipos participantes deberán suministrar toda la información 
relativa a la marcha del proyecto que les sea requerida por el equipo gestor o por 
las sociedades de capital riesgo, en caso de que reciban financiación a través de 
ellas. 

RESPONSABILIDAD 

Los participantes serán responsables de cualquier perjuicio, directo o indirecto, que 
pueda derivarse del incumplimiento de estas bases, exonerando a los responsables 
del programa de cualquier responsabilidad. 

Asimismo, deberán responder ante cualquier infracción de derechos de terceros 
durante su participación en el programa, asumiendo la obligación de indemnizar a 
las partes afectadas y, en su caso, a los responsables del programa por cualquier 
reclamación judicial o extrajudicial, incluidos los costes legales derivados. 
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PROPIEDAD INTELECTUAL 

Es requisito fundamental que los participantes dispongan de la propiedad 
intelectual de la idea o proyecto presentado o cuenten con los permisos necesarios 
para su uso. 

Cada solicitante garantiza que el contenido de su presentación es original y no 
infringe derechos de terceros, incluidos derechos de propiedad intelectual, ni ha 
sido desarrollado en incumplimiento de obligaciones contractuales. 

La información proporcionada deberá ser correcta, veraz y completa, asumiendo el 
solicitante plena responsabilidad por cualquier inexactitud. De no ser así, BFA se 
reserva el derecho de retirar, rechazar o suspender los derechos otorgados en el 
marco del programa. 

Los participantes autorizan expresamente a los responsables del programa a 
utilizar su nombre e imagen en material publicitario relativo a esta convocatoria, 
sin derecho a contraprestación. 

Asimismo, la remisión de la solicitud confirma el carácter voluntario de la misma y 
la aceptación de las decisiones que los responsables del programa adopten en 
relación con la selección de proyectos. 

REVELACIÓN DE INFORMACIÓN 

Los participantes consienten la utilización de los datos básicos de su proyecto en 
los procesos de evaluación contemplados en estas bases. 

La aceptación de las bases también autoriza a los promotores del programa a 
utilizar el logotipo, nombre del proyecto y material audiovisual generado durante 
el programa en actividades de difusión y comunicación, en cualquier formato o 
medio que consideren oportuno. 

BFA garantizará la confidencialidad de la información y datos proporcionados por 
los solicitantes, comprometiéndose a no utilizarlos para fines distintos a los 
establecidos en estas bases. 

COMUNICACIONES 

Todas las notificaciones relativas al desarrollo del programa se publicarán en la 
página web del BFA (www.bfauto.es) y estarán disponibles en las oficinas de CEAGA 
en Vigo. 

Las notificaciones individuales se realizarán a través del correo electrónico o 
número de teléfono facilitado en la inscripción, o cualquier otro que los promotores 
principales del proyecto comuniquen posteriormente. 

 

http://www.bfauto.es/
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PROTECCIÓN DE DATOS PERSONALES 

De conformidad con la normativa vigente en materia de protección de datos, los 
datos facilitados por los participantes serán tratados por los Promotores del 
Programa en calidad de corresponsables. Sus identidades pueden consultarse en 
la introducción “Qué es el BFA” del presente documento. 

En virtud del artículo 26 del Reglamento (UE) 2016/679 de Protección de Datos, los 
promotores han suscrito un acuerdo de corresponsabilidad, en el que se han 
definido las obligaciones de cada una de las partes en el cumplimiento de la 
normativa de protección de datos. 

CEAGA asume la responsabilidad del cumplimiento del deber informativo y de 
consentimiento, por lo que actúa en nombre y representación del resto de 
promotores en lo relativo a la gestión de datos personales. 

Los datos recogidos serán tratados con la finalidad de evaluar y gestionar la 
participación en el programa, así como para la promoción y difusión pública del 
mismo. Esto incluye la captación de imágenes en los distintos actos del programa 
y su posterior publicación en medios de comunicación, redes sociales y otras 
plataformas digitales o impresas de los promotores. 

La información personal solo será utilizada para los fines descritos y no se revelará 
a terceros sin consentimiento expreso, salvo en los casos legalmente previstos. 

Si se facilitan datos de terceros en el marco del programa, el participante deberá 
informar previamente a los titulares y asegurarse de contar con su consentimiento. 

Los datos no serán cedidos salvo en casos imprescindibles para la participación en 
el programa, como comunicaciones a entidades aseguradoras, entidades 
financieras o administraciones públicas. 

Los datos se conservarán mientras sean necesarios para los fines del programa y 
para la difusión de sus actividades, respetando los plazos de prescripción 
legalmente establecidos. 

Los participantes podrán ejercer sus derechos de acceso, rectificación, cancelación 
y oposición enviando una solicitud por cualquier medio que permita acreditar el 
envío y la recepción, a: 

CEAGA 
Avda. Citroën, 3 y 5, Edificio Zona Franca 1ª Planta, 36210 Vigo 

Correo electrónico: bfa@ceaga.es 

La cancelación u oposición al tratamiento de datos supondrá la renuncia a la 
participación en el programa. Más información en www.bfauto.es. 

En prueba de conformidad, la mera presentación o participación en el Programa, 
supone la aceptación de los términos recogidos en el presente documento y 
especialmente en la presente cláusula de protección de datos. 

http://www.bfauto.es/
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RECLAMACIONES 

Para la interpretación y cumplimiento de estas Bases, el Comité Técnico y los 
participantes en el Programa se someterán a la aplicación de las leyes españolas.  

Toda controversia derivada de la interpretación o ejecución del presente 
documento, será resuelta directamente por las partes, para cuyo efecto éstas se 
comprometen a realizar, de buena fe, sus mayores esfuerzos para la solución 
consensuada de sus controversias, atendiendo a la común intención expresada en 
el mismo, en un plazo máximo de quince (15) días hábiles contados a partir de la 
fecha en que cualquiera de las partes dé aviso por escrito a la otra respecto de 
cualquier reclamación, sin que la falta de respuesta por parte de dicha otra parte 
suspenda el plazo antes señalado.  

Todo litigio, controversia o reclamación resultante de este documento o de su 
interpretación que no haya podido ser resuelta de acuerdo con lo establecido en el 
apartado precedente, así como lo relativo al incumplimiento, resolución o nulidad, 
se resolverá ante los Juzgados y Tribunales de Vigo. 

MISCELÁNEA 

BFA no garantiza la disponibilidad y continuidad de la plataforma del programa, ya 
que esta puede sufrir interrupciones o fallos operativos. No se responsabiliza de los 
daños derivados de incidencias técnicas, virus informáticos o fallos en la 
conectividad. 

Los participantes deberán abstenerse de utilizar la plataforma para enviar 
contenido ilícito o inapropiado, reservándose BFA el derecho a eliminar cualquier 
material que incumpla las bases del programa. 

Además, los participantes se comprometen a proporcionar, durante el tiempo 
estipulado en el apartado "Aceptación de las Bases", cualquier documentación 
adicional requerida para el cumplimiento de obligaciones de información que 
puedan derivarse de nuevas normativas. 

El incumplimiento de esta obligación podrá derivar en la suspensión o exclusión 
del programa. 

COMPLIANCE 

En cumplimiento del Reglamento UE 241/2021 de la Comisión Europea, las 
empresas que soliciten ayudas financiadas con fondos Next Generation deberán 
cumplir con normas de prevención, detección y corrección del fraude, corrupción 
y conflictos de interés. 

CEAGA ha desarrollado un programa de Compliance que recoge todas las normas, 
procesos y medidas destinadas a garantizar la correcta utilización de los fondos y 
mitigar riesgos legales. Más información en www.ceaga.com. 

 

http://www.ceaga.com/
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ANEXOS 

ANEXO I: REGULACIÓN CONDICIONES SUBVENCIÓN IGAPE 

REGULACIÓN Y MARCO NORMATIVO 

El III Convenio de Colaboración suscrito entre el Instituto Galego de Promoción 
Económica (IGAPE), XESGALICIA, CEAGA, Stellantis España, Consorcio de la Zona 
Franca de Vigo y Vigo Activo establece la continuidad del Business Factory Auto & 
Mobility (BFA) como foco de emprendimiento en el sector de automoción y 
movilidad en Galicia. Dicho convenio regula la concesión de una subvención por 
parte de IGAPE para los proyectos que sean seleccionados en la fase de aceleración 
del programa en sus ediciones 7ª, 8ª y 9ª. 

Para ser beneficiarios de la subvención, las empresas deberán cumplir con los 
requisitos establecidos en los apartados 2º y 3º del artículo 8 de la Ley 9/2007, de 13 
de junio, de subvenciones de Galicia. 

IMPORTE DE LA AYUDA 

El importe total concedido por IGAPE asciende a un máximo de 25.000€ por 
proyecto seleccionado para su incorporación a la fase de aceleración. 

GASTOS SUBVENCIONABLES 

Los gastos objeto de la subvención deberán haber sido realizados y efectivamente 
pagados a partir de la fecha de firma del convenio de colaboración. Entre los 
conceptos elegibles se incluyen, a modo indicativo: 

• Adquisición de equipamiento necesario para el desarrollo del proyecto. 
• Gastos de personal contratado, siempre que cumplan ciertas condiciones. 

Se admitirán aquellos vinculados a contratos laborales, con la excepción de 
los promotores del proyecto y de los accionistas que posean más del 10% del 
capital de la empresa. En ningún caso se considerarán subvencionables los 
costes de personal correspondientes a promotores del proyecto. 

• Subcontratación con organismos de investigación, con un límite máximo del 
50% de la ayuda concedida. 

• Gastos de asesoramiento relacionados con el registro de patentes. 
• Servicios de apoyo para la elaboración del plan de negocio, la entrada al 

mercado o la búsqueda de inversores. 
• Otros gastos relevantes que se consideren esenciales para la viabilidad del 

proyecto empresarial. 

Si el importe del gasto subvencionable supera los límites establecidos para los 
contratos menores en la Ley de Contratos del Sector Público (Real Decreto 
Legislativo 3/2011, de 14 de noviembre), el beneficiario deberá solicitar al menos tres 
ofertas de proveedores independientes antes de formalizar la contratación, salvo 
que no exista un número suficiente de entidades en el mercado que puedan 
prestar el servicio. 
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La Xunta de Galicia se encargará de la financiación de estas ayudas a través de los 
mecanismos previstos en la legislación vigente, siendo indispensable que los 
beneficiarios cumplan con los requisitos legales para su concesión. 

OBLIGACIONES DE LOS BENEFICIARIOS 

Sin perjuicio de las obligaciones generales establecidas en el artículo 11 de la Ley 
9/2007, de 13 de junio, de subvenciones de Galicia, los beneficiarios deberán: 

• Proceder al reintegro de la subvención recibida en caso de incumplimiento 
de las condiciones de participación en el BFA establecidas en las bases del 
programa. 

• Facilitar la información requerida por los órganos encargados de la 
fiscalización y control del destino de los fondos públicos. Esto incluye la 
Intervención General de la Comunidad Autónoma, el Tribunal de Cuentas y 
el Consejo de Cuentas, así como cualquier otro organismo competente en 
materia de auditoría y supervisión. 

Asimismo, los beneficiarios estarán obligados a someterse a todas las actuaciones 
de comprobación, control financiero y seguimiento que puedan llevar a cabo 
dichos órganos, con el objetivo de garantizar el correcto uso de los fondos 
concedidos. 

De igual modo, deberán colaborar en cualquier inspección o revisión promovida 
por el órgano concedente, así como por la autoridad de gestión del programa y, en 
su caso, por los servicios financieros de la Comisión Europea o el Tribunal de 
Cuentas Europeo, asegurando el suministro de toda la documentación y 
justificación económica que les sea requerida. 

• Notificar al órgano concedente la obtención de otras subvenciones, ayudas 
o ingresos que financien las actividades subvencionadas, antes de justificar 
el uso de los fondos recibidos. 

• Justificar la contratación de servicios cuando los gastos subvencionables 
superen los límites establecidos en la normativa de contratación pública, 
aportando tres ofertas de diferentes proveedores, salvo que no exista 
suficiente oferta en el mercado. 
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RÉGIMEN DE PAGOS 

De acuerdo con lo dispuesto en los artículos 31.6 de la Ley 9/2007 de subvenciones 
de Galicia y los artículos 62 y 63 de su Reglamento de desarrollo, se podrán realizar 
pagos anticipados, distribuidos de la siguiente forma: 

• Primer pago: Hasta un 80% de la cantidad concedida, que podrá abonarse 
de forma anticipada, previa solicitud y presentación de la documentación 
requerida. 

• Pago final: La cantidad restante deberá justificarse y abonarse en el ejercicio 
correspondiente, tras la evaluación y visto bueno de IGAPE a la 
documentación justificativa presentada. 

RÉGIMEN DE GARANTÍAS 

De acuerdo con lo establecido en el artículo 65 del Decreto 11/2009, de 8 de enero, 
por el que se aprueba el Reglamento de la Ley de Subvenciones de Galicia (LSG), 
los beneficiarios y entidades colaboradoras están obligados a constituir garantías 
en aquellos casos en los que se contemple la posibilidad de pagos anticipados. 

En el marco del presente convenio, se prevé la realización de un pago anticipado 
de hasta el 80% del importe concedido para la financiación de los 10 proyectos 
seleccionados en la fase de aceleración. 

Dado que la finalidad de este anticipo es facilitar la formalización y constitución de 
los proyectos en empresas, se ha decidido exonerar a los beneficiarios de la 
obligación de constituir garantías. Esta exención se ampara en lo dispuesto en el 
artículo 67 del Reglamento de la LSG, que permite la autorización por parte del 
Consello da Xunta para exceptuar esta exigencia. 

MODIFICACIÓN DE LAS ACTUACIONES 

Cualquier modificación en la ejecución del proyecto que suponga una alteración 
de las condiciones consideradas en la concesión de la subvención podrá dar lugar 
a una revisión y ajuste del importe otorgado. 

El procedimiento para solicitar una modificación se iniciará a instancia del 
beneficiario, quien deberá presentar una solicitud formal en la que se detalle el 
alcance de los cambios propuestos, especificando con claridad las actuaciones que 
se desean modificar y cómo afectarán al desarrollo del proyecto. 

Esta solicitud deberá ser tramitada a través de la Sede Electrónica de la Xunta de 
Galicia, dirigida a IGAPE. Una vez recibida, IGAPE evaluará la petición y solicitará un 
informe favorable o visto bueno del Comité Ejecutivo del programa. 

Si la modificación es aprobada, se procederá a formalizar la adaptación mediante 
la emisión de la correspondiente adenda o documento oficial de modificación, 
garantizando así la correcta ejecución del proyecto dentro de los términos 
revisados. 
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COMPATIBILIDAD CON OTRAS AYUDAS 

Las ayudas concedidas serán compatibles con otras establecidas por organismos 
públicos o privados, siempre que la suma total no supere el coste de la actividad 
subvencionada. 

No obstante, los proyectos que hayan sido previamente subvencionados o 
financiados por IGAPE, GAIN y/o Xesgalicia en el marco de otros programas 
quedarán excluidos de la ayuda económica prevista en este convenio, salvo que se 
acuerde o indique expresamente lo contrario. 

RÉGIMEN APLICABLE Y REINTEGRO 

Estas ayudas estarán sujetas a la normativa vigente en materia de subvenciones, 
en particular a lo dispuesto en la Ley 9/2007, de 13 de junio, de subvenciones de 
Galicia, el Decreto 11/2009, de 8 de enero, por el que se aprueba su reglamento, así 
como a la normativa básica de la Ley 38/2003, de 17 de noviembre, General de 
Subvenciones, y su reglamento de desarrollo, aprobado mediante el Real Decreto 
887/2006, de 21 de julio. 

El incumplimiento de las condiciones establecidas para la concesión de la ayuda 
podrá dar lugar al reintegro parcial o total de los fondos recibidos, en los términos 
previstos en el Título II de la Ley 9/2007, de 13 de junio, de subvenciones de Galicia. 

Asimismo, se podrá proceder al reintegro de la subvención si se detecta un 
aprovechamiento inadecuado del programa de aceleración por parte de alguno de 
los  hasta 10 proyectos seleccionados, lo que deberá quedar reflejado en un informe 
suficientemente motivado. 

Estas ayudas también estarán sujetas al régimen de mínimis establecido en el 
Reglamento (UE) nº 1407/2013 de la Comisión, de 18 de diciembre de 2013, relativo 
a la aplicación de los artículos 107 y 108 del Tratado de Funcionamiento de la Unión 
Europea a las ayudas mínimis (DOUE L352/1, de 24 de diciembre de 2013). 

DOCUMENTACIÓN A PRESENTAR PARA LA SOLICITUD DE ABONO DE LOS 
PAGOS PREVISTOS 

Toda la documentación deberá ser presentada a través de la Sede Electrónica de la 
Xunta de Galicia, dirigida al Instituto Galego de Promoción Económica (IGAPE). 

Junto con la documentación justificativa detallada en este anexo, el beneficiario 
deberá aportar una declaración sobre el conjunto de ayudas recibidas en concepto 
de mínimis, correspondientes a los dos ejercicios fiscales anteriores y al ejercicio 
fiscal en curso. 

Asimismo, deberá presentar una declaración complementaria en la que se detalle 
el conjunto de ayudas solicitadas, tanto las ya concedidas como las pendientes de 
resolución, para el mismo proyecto. Esta información deberá incluir las ayudas 
otorgadas por administraciones públicas, entidades vinculadas o dependientes de 
estas y entes privados. 



 

 28 BASES BUSINESS FACTORY AUTO & MOBILITY | 9 EDICIÓN 

DOCUMENTACIÓN A PRESENTAR PARA EL ABONO DEL PRIMER PAGO 
ANTICIPADO 

Para la solicitud del primer pago anticipado, el beneficiario deberá presentar la 
siguiente documentación: 

• Solicitud de pago formalmente cumplimentada. 
• Documento acreditativo de identidad: NIF o pasaporte. 
• Certificación bancaria de titularidad de cuenta, en la que consten la razón 

social, el NIF del beneficiario y los códigos internacionales de cuenta 
bancaria (IBAN) y de identificación bancaria (BIC/SWIFT). 

• Certificados de estar al corriente de sus obligaciones tributarias y con la 
Seguridad Social, tanto a nivel estatal como autonómico. Estas 
certificaciones deberán presentarse actualizadas en la solicitud de pago final 
si han caducado en el momento de dicha solicitud. 

La solicitud de pago y la documentación justificativa deberán presentarse dentro 
de los plazos establecidos en cada convocatoria, los cuales serán comunicados a los 
participantes al inicio de la fase de aceleración. 

DOCUMENTACIÓN A PRESENTAR PARA EL PAGO FINAL 

Una vez finalizada la fase de aceleración, el beneficiario deberá presentar la 
documentación correspondiente para el pago final, garantizando la correcta 
ejecución del proyecto y la aplicación de los fondos a las actividades 
subvencionadas. La documentación requerida incluirá: 

• Solicitud de pago. 
• NIF o pasaporte del solicitante, en caso de que sea diferente al de la solicitud 

inicial. 
• Certificados actualizados de estar al corriente de sus obligaciones tributarias 

y con la Seguridad Social, si los presentados en la solicitud del primer pago 
han caducado. 

• Justificación de exención de IVA, en caso de que el beneficiario esté exento 
de este impuesto. 

• Carta de pago a la que hace referencia el artículo 48.2 g) del Decreto 11/2009, 
de 8 de enero, relativa al reintegro de remanentes no aplicados y los 
intereses derivados de estos, en los casos en los que se haya concedido un 
anticipo. 

• Memoria justificativa de actuaciones, detallando el grado de cumplimiento 
de los objetivos establecidos en la concesión de la subvención, así como las 
actividades realizadas y los resultados obtenidos. El beneficiario podrá 
adjuntar cualquier otra documentación o material adicional que contribuya 
a justificar el desarrollo del proyecto. Esta memoria deberá abarcar tanto las 
actividades financiadas con el anticipo como aquellas correspondientes al 
cobro de la cantidad restante. 

• Memoria económica justificativa, con una relación detallada de los costes 
asumidos en la ejecución del proyecto, que incluirá:  
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o Relación clasificada de los gastos e inversiones, con identificación del 
acreedor, número de documento, importe, fecha de emisión y, en su 
caso, fecha de pago. 

o Justificación de los gastos realizados, mediante la presentación de 
facturas originales o copias compulsadas, así como documentos de 
valor probatorio equivalente en el tráfico jurídico mercantil o con 
eficacia administrativa. Estos documentos deberán estar emitidos 
dentro del período de vigencia de la convocatoria correspondiente. 

o Justificación de los pagos efectuados, a través de transferencias 
bancarias, certificaciones bancarias originales o extractos de pago. En 
estos documentos deberán constar claramente la identidad del 
emisor, el receptor y el concepto del pago. No se admitirán pagos en 
efectivo. 

Toda esta documentación deberá presentarse dentro de los plazos fijados por 
IGAPE, tal como se establece en el Anexo I del Convenio Individual. 

SUBCONTRATACIÓN 

En relación con la posibilidad de subcontratación de servicios o actividades 
subvencionadas, los beneficiarios deberán presentar una declaración expresa en la 
que se indique que las personas o entidades subcontratadas no están vinculadas 
con el beneficiario. 

Dicha declaración deberá cumplir con lo dispuesto en el artículo 27.7 de la Ley 
9/2007, de 13 de junio, de subvenciones de Galicia, así como con su reglamento de 
desarrollo. En caso de que exista cualquier tipo de relación entre el beneficiario y el 
proveedor subcontratado, será necesario acreditar que la contratación se ha 
realizado en condiciones de mercado y sin generar un beneficio indebido. 
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ANEXO II: REQUISITOS PARA LA FINANCIACIÓN XESGALICIA 

CONDICIONES GENERALES PARA LA FINANCIACIÓN 

Los proyectos seleccionados en la 9ª edición del Business Factory Auto & Mobility 
(BFA) podrán optar a la financiación de Xesgalicia, tanto en la fase de aceleración 
como en la fase de consolidación, siempre que cumplan con los siguientes 
requisitos: 

• El plazo de solicitud de financiación abarcará desde el inicio de la fase de 
aceleración o consolidación hasta su finalización. La empresa solicitante 
deberá estar formalmente constituida, con su centro principal de actividad, 
sede social y fiscal en Galicia . 

• Será necesario completar con éxito el proceso de análisis de inversión llevado 
a cabo por el equipo de Xesgalicia. Los proyectos financiados estarán sujetos 
a seguimiento posterior, debiendo presentar información financiera 
periódica o cualquier otra documentación adicional que Xesgalicia 
considere necesaria. 

• Si la empresa ha recibido financiación previa de Xesgalicia o ha sido 
beneficiaria de otro programa de aceleración o consolidación dentro de la 
Red Gallega de Aceleradoras de la Xunta de Galicia, no podrá acceder a la 
financiación del BFA , salvo acuerdo expreso del Comité de Inversiones y del 
Consejo de Administración de Xesgalicia. 

• Esta financiación será compatible con otras ayudas procedentes de 
administraciones públicas, organismos o entidades privadas, siempre que la 
suma total de subvenciones y recursos financieros no supere el coste total 
de la actividad financiada ni los límites máximos de financiación pública 
permitidos. 

• En caso de abandono del programa, incumplimiento de las condiciones 
establecidas o informe desfavorable del tutor técnico o de gestión sobre el 
desarrollo del proyecto, Xesgalicia se reserva el derecho a suspender los 
desembolsos pendientes y, si se detecta una evolución negativa del proyecto 
respecto a lo presentado en la solicitud inicial, podrá proceder a la resolución 
del préstamo. 

DOCUMENTACIÓN REQUERIDA 

PLAN DE NEGOCIOS 

El plan de negocio deberá incluir información detallada sobre los siguientes 
aspectos: 

• Identificación de las personas de contacto. 
• Estructura accionarial de la empresa, con detalle de la evolución de la 

participación accionarial (cap table) desde la constitución hasta la fecha 
actual. Se deberá identificar a los accionistas, las aportaciones realizadas, el 
número de participaciones asignadas a cada uno y el precio por 
participación. 

• Antecedentes y descripción del proyecto. 
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• Descripción del producto, servicio y tecnología utilizada, incluyendo su 
estado de desarrollo, grado de madurez y riesgos técnicos asociados hasta la 
obtención de un producto mínimo viable ( MVP ). Se deberán especificar sus 
posibles aplicaciones comerciales. 

• Grado de protección de la tecnología o producto, especificando el estado de 
protección y patentes. 

• Oportunidad de negocio y propuesta de valor, detallando el mercado 
potencial del producto o servicio. 

• Sectores objetivo y análisis de la competencia, con énfasis en los aspectos 
diferenciadores respecto a competidores directos y productos sustitutivos. 

• Modelo de negocio y estrategia de monetización. 
• Estrategia de comercialización y pipeline comercial, incluyendo listado de 

clientes claves y oportunidades comerciales en negociación, en caso de que 
existan. 

• Equipo de la empresa, con detalle del equipo actual y previsión de futuras 
incorporaciones. Se solicitará el currículum vitae de los miembros clave en 
las áreas técnica, comercial y de gestión financiera. 

• Presentación resumen en PowerPoint, siguiendo el modelo facilitado por 
Xesgalicia. 

DOCUMENTACIÓN FINANCIERA 

Si la empresa está constituida, se deberá presentar: 

• Cuentas anuales de los dos últimos ejercicios económicos. 
• En caso de que las cuentas hayan sido auditadas, los informes de auditoría 

correspondientes. 
• Balance, cuenta de pérdidas y ganancias y estado de tesorería a fecha de 

cierre del último trimestre. 
• Proyección financiera con balance, cuenta de resultados y estado de flujos 

de efectivo para los próximos dos años, siguiendo el modelo Excel facilitado 
por Xesgalicia. 

DOCUMENTACIÓN JURÍDICA 

• Escritura de constitución y estatutos vigentes de la sociedad. 
• Pacto de socios y composición del órgano de administración. 
• Copia del libro de registro de socios. 
• Declaración sobre litigios en los que estén involucradas la empresa, sus 

socios o administradores. 
• Cualquier otra documentación que permita conocer y comprender la 

situación legal de la empresa. 

DOCUMENTACIÓN PREVENCIÓN BLANQUEO CAPITALES (PBLAC) 

Para cumplir con la normativa de prevención de blanqueo de capitales, se deberá 
aportar la siguiente documentación: 

• Formulario de Identificación del Cliente. 
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• Copia del DNI o documento equivalente del representante de la sociedad y 
de los titulares reales. 

• Acta de titularidad real. 
• CIF definitivo de la empresa. 
• Certificado de cuenta bancaria, incluyendo la totalidad de los titulares de la 

cuenta. 

OTRA DOCUMENTACIÓN REQUERIDA 

• Informe CIRBE del Banco de España. 
• En caso de haber solicitado otras ayudas para el mismo proyecto, se deberá 

presentar una declaración responsable con el listado completo de 
solicitudes efectuadas o concedidas por entidades públicas o privadas, 
indicando su estado (aprobadas, concedidas, denegadas o pendientes de 
resolución). En caso contrario, deberá presentar una declaración 
confirmando que no se han solicitado otras ayudas. 

• Certificados de estar al corriente de pagos con la Agencia Estatal de 
Administración Tributaria (AEAT), Seguridad Social y Xunta de Galicia. 

• En caso de compromisos adquiridos con otras aceleradoras, documentación 
acreditativa. 

• Documentación sobre la propiedad de la tecnología o derechos de 
explotación. 

• Si existen aportaciones no dinerarias, se deberá presentar documentación 
justificativa de la valoración de dichos activos. 

• Relación de ayudas solicitadas al IGAPE para el proyecto, junto con un 
certificado de no tener deudas pendientes con este organismo. 

• Adhesión al reglamento interno de publicidad , según el modelo facilitado 
por Xesgalicia. 

• Autorización del uso del logo de la empresa por parte de Xesgalicia. 

Xesgalicia podrá solicitar documentación adicional en cualquier momento para un 
mejor conocimiento del plan de negocio o de la situación económica y legal de la 
empresa. 

CONSIDERACIONES FINALES 

Toda la documentación del plan de negocio deberá presentarse en gallego o 
castellano, con las importaciones expresadas en euros y firmada por el 
representante legal de la empresa. 

La documentación financiera y jurídica que no esté en gallego o castellano deberá 
presentarse con traducción oficial realizada por un jurado de traductores. 

El nombre de Xesgalicia no podrá ser utilizado para la solicitud de otras 
financiaciones sin su autorización expresa. En cualquier caso, Xesgalicia queda 
eximido de cualquier responsabilidad derivada de la no concesión de financiación 
al proyecto por parte de otras entidades.  
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ANEXO III: REQUISITOS PARA LA FINANCIACIÓN VIGOACTIVO 

CONDICIONES GENERALES PARA LA FINANCIACIÓN 

Los proyectos seleccionados en la 9ª edición del Business Factory Auto & Mobility 
(BFA) podrán optar a la financiación de Vigo Activo tanto en la fase de aceleración 
como en la fase de consolidación, siempre que cumplan las siguientes condiciones: 

• El plazo de solicitud de financiación abarcará desde el inicio de la fase de 
aceleración o consolidación hasta su finalización. La empresa solicitante 
deberá estar formalmente constituida, con su centro principal de actividad, 
sede social y fiscal en Galicia. 

• Será necesario completar con éxito el proceso de análisis de inversión 
realizado por el equipo de Vigo Activo. Además, los proyectos financiados 
estarán sujetos a seguimiento posterior, debiendo presentar información 
financiera periódica o cualquier otra documentación que Vigo Activo 
considere oportuna. 

• Si la empresa ya ha obtenido financiación previa de Vigo Activo, no podrá 
acceder a la financiación del BFA, salvo acuerdo expreso del Comité de 
Inversiones y del Consejo de Administración de Vigo Activo. 

• Esta financiación será compatible con otras ayudas procedentes de 
administraciones públicas, organismos o entidades privadas, siempre que la 
suma total de subvenciones y recursos financieros no supere el coste total 
de la actividad financiada ni los límites máximos de financiación pública 
permitidos. 

• En caso de abandono del programa, incumplimiento de las condiciones 
establecidas o informe desfavorable del tutor técnico o de gestión sobre el 
desarrollo del proyecto, Vigo Activo se reserva el derecho a suspender los 
desembolsos pendientes e incluso resolver el préstamo si se acredita una 
evolución negativa del proyecto en comparación con lo presentado en la 
solicitud inicial de financiación. 

DOCUMENTACIÓN REQUERIDA 

PLAN DE NEGOCIO 

El plan de negocio deberá incluir información detallada sobre los siguientes 
aspectos: 

• Identificación de las personas de contacto. 
• Estructura accionarial de la empresa, con detalle de la evolución de la 

participación accionarial (cap table) desde la constitución hasta la fecha 
actual. Se deberá identificar a los accionistas, las aportaciones realizadas, el 
número de participaciones asignadas a cada uno y el precio por 
participación. 

• Antecedentes y descripción del proyecto. 
• Descripción del producto, servicio y tecnología utilizada, incluyendo su 

estado de desarrollo, grado de madurez y riesgos técnicos asociados hasta la 
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obtención de un producto mínimo viable (MVP). Se deberán especificar sus 
posibles aplicaciones comerciales. 

• Grado de protección de la tecnología o producto, especificando el estado de 
protección y patentes. 

• Oportunidad de negocio y propuesta de valor, detallando el mercado 
potencial del producto o servicio. 

• Sectores objetivo y análisis de la competencia, con énfasis en los aspectos 
diferenciadores respecto a competidores directos y productos sustitutivos. 

• Modelo de negocio y estrategia de monetización. 
• Estrategia de comercialización y pipeline comercial, incluyendo listado de 

clientes clave y oportunidades comerciales en negociación, en caso de que 
existan. 

• Equipo de la empresa, con detalle del equipo actual y previsión de futuras 
incorporaciones. Se requerirá el currículum vitae de los miembros clave en 
las áreas técnica, comercial y de gestión financiera. 

• Presentación resumen en PowerPoint. 

DOCUMENTACIÓN FINANCIERA 

Si la empresa está constituida, se deberá presentar: 

• Cuentas anuales de los dos últimos ejercicios económicos. 
• En caso de que las cuentas hayan sido auditadas, los informes de auditoría 

correspondientes. 
• Balance, cuenta de pérdidas y ganancias y estado de tesorería a fecha de 

cierre del último trimestre. 
• Proyección financiera con balance, cuenta de resultados y estado de flujos 

de efectivo para los próximos dos años. 

DOCUMENTACIÓN JURÍDICA 

• Escritura de constitución y estatutos vigentes de la sociedad. 
• Pacto de socios y composición del órgano de administración. 
• Copia del libro de registro de socios. 
• Declaración sobre litigios en los que esté involucrada la empresa, sus socios 

o administradores. 
• Cualquier otra documentación que permita conocer y comprender la 

situación legal de la empresa. 

DOCUMENTACIÓN PREVENCIÓN BLANQUEO CAPITALES (PBLAC) 

Para cumplir con la normativa de prevención de blanqueo de capitales, se deberá 
aportar la siguiente documentación: 

• Formulario de Identificación del Cliente. 
• Copia del DNI o documento equivalente del representante de la sociedad y 

de los titulares reales. 
• Acta de titularidad real. 
• CIF definitivo de la empresa. 
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• Certificado de cuenta bancaria, incluyendo la totalidad de los titulares de la 
cuenta. 

OTRA DOCUMENTACIÓN REQUERIDA 

• Informe CIRBE del Banco de España. 
• En caso de haber solicitado otras ayudas para el mismo proyecto, se deberá 

presentar una declaración responsable con el listado completo de 
solicitudes efectuadas o concedidas por entidades públicas o privadas, 
indicando su estado (aprobadas, concedidas, denegadas o pendientes de 
resolución). En caso contrario, deberá presentarse una declaración 
confirmando que no se han solicitado otras ayudas. 

• Certificados de estar al corriente de pagos con la Agencia Estatal de 
Administración Tributaria (AEAT), Seguridad Social y Xunta de Galicia. 

• En caso de compromisos adquiridos con otras aceleradoras, documentación 
acreditativa. 

• Documentación sobre la propiedad de la tecnología o derechos de 
explotación. 

• Si existen aportaciones no dinerarias, se deberá presentar documentación 
justificativa de la valoración de dichos activos. 

• Relación de ayudas solicitadas al IGAPE para el proyecto, junto con un 
certificado de no tener deudas pendientes con este organismo. 

• Autorización del uso del logo de la empresa por parte de Vigo Activo. 

Vigo Activo podrá requerir documentación adicional en cualquier momento para 
un mejor conocimiento del plan de negocio o de la situación económica y legal de 
la empresa. 

CONSIDERACIONES FINALES 

Toda la documentación del plan de negocio deberá presentarse en gallego o 
castellano, con los importes expresados en euros y firmada por el representante 
legal de la empresa. 

La documentación financiera y jurídica que no esté en gallego o castellano deberá 
presentarse con traducción oficial realizada por un traductor jurado. 

El nombre de Vigo Activo no podrá ser utilizado para la solicitud de otras 
financiaciones sin su autorización expresa. En cualquier caso, Vigo Activo queda 
eximido de cualquier responsabilidad derivada de la no concesión de financiación 
al proyecto por parte de otras entidades. 
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